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Motivace k darcovstvi

v" Byl jsem pozadan

v' Staram se o svét kolem nas (lidi, piirodu apod.)

v" Citim povinnost (nabozZenstvi, mél jsem Stésti apod.)
v' Mam osobni zkuSenost

v" Kontakt s organizaci (nékoho znam, doporuceni, znam
organizaci)



Motivace - CR

normativni motivace: ma se pomahat (57 %)
familiarni motivace: 21 % darcti meélo s organizaci

zkuSenost (osobni nebo znaji organizaci a veéri ji apod.)
negativni motivace (5 %) - abych mél pokoj od toho, kdo
me zada; dali vSichni okolo apod.

utilitarni motivace (3 %) - danova vyhoda, lepsi NNO nez
statu, mohlo by se mé to tykat, upominkovy predmeét apod.



Fundraisingova triada

eSCim?
e Koho?
e Jak?



Typy darcu

e Drobni

* VVyznamni



Zakladni metody

Mame konkrétni kontakt
e Direct mail (rozesilky)
e Direct dialog (primé osloveni)

Nemame konkrétni kontakt

* Direct dialog (primé osloveni)

* Inserting (vkladani)

* Internet a socialni sité

* On-line fundraising / crowdfunding

Kombinace

 Komunitni fundraising

* Internet a socialni sité

* On-line fundraising / crowdfunding / FR kampané




Princip individualniho fundraisingu

(Ziskat kontakt)

Oslovit / pozadat
Konvertovat kontakt v darce
PeCovat / udrzovat vztah



Jak ziskat vyznamné darce

e Vytipovat potencialni partnery

!

 Osloveni a schuzka

petrmachalek.cz



Darcovska pyramida
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On-line fundraising

CTA

SlouZi k ziskani kontaktli (soutéze, ankety, zapojenim do vasi
¢innosti apod.)

Darcovské stranky, platebni brana darujme.cz

Socialni sité (ambasadori)

Fundraisingové spoty

Crowdfunding (specializované weby, vase weby)

Referal - doporuceni funguje

www.fundraising123.org



Crowdfunding

Crowdfundingové weby
e Hithit.cz
e Startovac.cz

Dalsi moznosti
* Darujme.cz

* Vlastni crowdfundingovy web

Crowder.cz



Struktura prezentace , projektu”

* V Cem spociva problem
* Co chceme udélat / dosahnout /zménit - CIL

Jak toho dosahneme?
* Kdo jsme a co jiZz mame za sebou

o Video
o Fotky



Jak ziskat kontakt

Vsichni, kteri se s organizaci drive ,,potkali” (byvali
zamestnanci, dobrovolnici apod.)

Kamaradi, rodina apod.
Prezencni listiny
Soutéze

Socialni sité

Nakup



Propagace CF kampané

Nase kontakty
Nase okoli / komunita
Ambasadori (influencefri, VIP apod.)

Direct mailing

Socialni siteé

Osobni kontakt

Spolecenské / kulturni / sportovni akce



Prakticky nacvik



Koncept FR akce

Cil a téma

Cilova skupina

Metoda

Potfeby (mj. darcovska stranka, platebni widget)
Realizacni plan
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Osnova fundraisingového dopisu

Osloveni + Pripomenuti + Podékovani + Zapojeni
Popis problému, pro¢ chceme zménu

Jak to udélame a co jsme uz udélali

Jak nas podporit

Motivace k daru

Zeptejte se

Podpis

P.S.



Zasady (nejen) fundraisingového
dopisu

KISS — keep it short and simple

Podékovat

Predmét mailu

Zapojit darce

Meéne je nékdy vice (fadky, informace)
Dobré nacasovani (v ramci roku i meésice)

www.sofii.org



Kontrolni seznam otazek

Proc¢ bych mél(a) dat na dané téma své penize?

Co mé ma v dopise presvedcit, abych organizaci
podporil(a)?

Jakou zménu muj prispévek zpusobi? Co se stane, kdyZ nic
neposlu?

Dokazi prevypravet pratelim, co jsem prave podporil(a)?
Co nového jsem se dozvédél(a)?



Dalsi moznosti

* Verejné akce, které neorganizujeme my
* Beneficni vecCere
* Pay Roll Giving (zameéstnanecké darcovstvi)



Péce o darce

* Je jednodussi a levnéjsi darce udrzet nez ho
ziskat

* Darcovska databaze
* Darcovsky program
* Individualizujte

* Telemarketing

Co ma byt hlavnim sdélenim darcu?
Vase uspéchy! Vase uspéechy! Vase uspéchy!



Doporucené odkazy

https://ottobohus.cz/

Web plny rad a tipu k psani textu, které je mozno s
uspechem pouzit i pro psani grantovych zadosti.

http://www.petrmachalek.cz/

V pravém dolnim rohu si muzete stahnout knihu o
fundraisingu.

Databaze — salesforce.cz; nasidarci.cz
Emailing — mailchimp.com, smartemailing.cz


https://ottobohus.cz/
http://www.petrmachalek.cz/

Dékuji za pozornost

Petr Machalek
www.petrmachalek.cz
petr.machalek@gmail.com

Twitter: @PetrMachalek
Facebook: petr.machalek.2



